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VOTRE CLIENT
SITUATION ACTUELLE :

Ce qu'ils font

VOTRE CLIENT
SITUATION ACTUELLE :

Ce qu'ils croient

VOUS :

Valeur ajoutée, 
proposition

VOUS :

Ce que vous voulez 
qu'ils fassent

VOUS :

Ce que vous voulez 
qu'ils croient

POSITIONNEMENT EN CINQ ÉTAPES

Argumentaire
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